Proyecto Integrador Nivel Básico de Power BI
Sistema de Análisis Comercial de FreshMarket Guatemala
Objetivo
Construir un proyecto completo en Microsoft Power BI utilizando información proveniente de múltiples archivos para desarrollar un modelo de datos, transformar información mediante Power Query, crear medidas DAX y diseñar tres dashboards interactivos que permitan analizar el desempeño comercial y financiero de una empresa.

Contexto
FreshMarket Guatemala es una cadena nacional de supermercados dedicada a la comercialización de productos de consumo masivo.
La gerencia desea conocer:
· Ventas generales. 
· Costos. 
· Ganancias. 
· Márgenes de utilidad. 
· Productos más vendidos. 
· Productos más rentables. 
· Sucursales con mejores resultados. 
· Clientes atendidos. 
· Comportamiento mensual. 
· Categorías más rentables. 

Archivos disponibles
Archivo 1
Ventas.csv
Campos
	Campo
	Tipo

	IDVenta
	Número

	Fecha
	Fecha

	IDProducto
	Texto

	IDSucursal
	Texto

	IDCliente
	Texto

	Cantidad
	Número

	PrecioVenta
	Moneda

	CostoUnitario
	Moneda

	Descuento
	Decimal



Archivo 2
Productos.xlsx
	Campo

	IDProducto

	Producto

	Categoría

	Marca

	Proveedor

	CostoBase

	PrecioLista


Ejemplo de productos
· Arroz Gallo Dorado 
· Frijol Negro 
· Azúcar Morena 
· Aceite Mazola 
· Café León 
· Leche Dos Pinos 
· Huevos 
· Pollo Entero 
· Shampoo Sedal 
· Jabón Dove 
· Detergente Ariel 
· Papel Higiénico 
· Agua Pura 
· Pepsi 
· Maseca 

Archivo 3
Sucursales.xlsx
	Campo

	IDSucursal

	Sucursal

	Departamento

	Zona

	Gerente



Archivo 4
Clientes.csv
	Campo

	IDCliente

	Nombre

	Sexo

	Edad

	Departamento

	TipoCliente



Desarrollo
Parte 1
Crear proyecto
Crear una carpeta llamada

Proyecto Integrador Power BI

Guardar todos los archivos.
Abrir Power BI Desktop.
Crear

[bookmark: code-block-viewer]FreshMarket.pbix


Parte 2
Conexión de datos
Importar
· Ventas.csv 
· Productos.xlsx 
· Clientes.csv 
· Sucursales.xlsx 
Verificar que todas las tablas sean cargadas correctamente.

Parte 3
Transformación con Power Query
Tabla Ventas
Realizar:
· Cambiar Fecha a tipo Fecha. 
· Cantidad a Número entero. 
· PrecioVenta a Moneda. 
· CostoUnitario a Moneda. 
· Descuento a Decimal. 
· Eliminar filas vacías. 
· Eliminar errores. 
· Ordenar por Fecha. 
· Renombrar consulta como Ventas. 

Tabla Productos
· Cambiar tipos de datos. 
· Eliminar duplicados. 
· Ordenar por Producto. 
· Verificar que IDProducto sea Texto. 

Tabla Clientes
· Cambiar tipos. 
· Eliminar registros vacíos. 
· Ordenar por Nombre. 

Tabla Sucursales
· Cambiar tipos. 
· Ordenar por Sucursal. 
Cerrar y aplicar.

Parte 4
Modelado
Crear las relaciones.

[bookmark: code-block-viewer_Copia_1]Productos
      │
      │
      ▼
   Ventas
▲        ▲
│        │
│        │
Clientes  Sucursales

Todas las relaciones
· Uno a Muchos 
· Dirección Simple 

Parte 5
Tabla Calendario
Crear la tabla utilizando DAX.

[bookmark: code-block-viewer_Copia_2]Calendario =
CALENDAR(
    MIN(Ventas[Fecha]),
    MAX(Ventas[Fecha])
)

Agregar columnas.
Año

[bookmark: code-block-viewer_Copia_3]Año = YEAR(Calendario[Date])

Mes

[bookmark: code-block-viewer_Copia_4]Mes = MONTH(Calendario[Date])

Nombre Mes

[bookmark: code-block-viewer_Copia_5]Nombre Mes = FORMAT(Calendario[Date],"MMMM")

Trimestre

[bookmark: code-block-viewer_Copia_6]Trimestre = "T" & FORMAT(Calendario[Date],"Q")

Relacionar Calendario[Date] con Ventas[Fecha].

Parte 6
Crear Medidas DAX
1 Total Ventas

[bookmark: code-block-viewer_Copia_7]Total Ventas =
SUMX(
    Ventas,
    Ventas[Cantidad] * Ventas[PrecioVenta]
)


2 Total Costos

[bookmark: code-block-viewer_Copia_8]Total Costos =
SUMX(
    Ventas,
    Ventas[Cantidad] * Ventas[CostoUnitario]
)


3 Total Descuento

[bookmark: code-block-viewer_Copia_9]Total Descuento =
SUMX(
    Ventas,
    Ventas[Cantidad] *
    Ventas[PrecioVenta] *
    Ventas[Descuento]
)


4 Venta Neta

[bookmark: code-block-viewer_Copia_10]Venta Neta =
[Total Ventas] - [Total Descuento]


5 Ganancia

[bookmark: code-block-viewer_Copia_11]Ganancia =
[Venta Neta] - [Total Costos]


6 Margen %

[bookmark: code-block-viewer_Copia_12]Margen % =
DIVIDE(
    [Ganancia],
    [Venta Neta],
    0
)

Dar formato de porcentaje.

7 Cantidad Productos

[bookmark: code-block-viewer_Copia_13]Cantidad Productos =
SUM(Ventas[Cantidad])


8 Número de Ventas

[bookmark: code-block-viewer_Copia_14]Número Ventas =
COUNTROWS(Ventas)


9 Clientes Atendidos

[bookmark: code-block-viewer_Copia_15]Clientes Atendidos =
DISTINCTCOUNT(Ventas[IDCliente])


10 Ticket Promedio

[bookmark: code-block-viewer_Copia_16]Ticket Promedio =
DIVIDE(
    [Venta Neta],
    [Número Ventas],
    0
)


11 Venta Promedio Cliente

[bookmark: code-block-viewer_Copia_17]Venta Promedio Cliente =
DIVIDE(
    [Venta Neta],
    [Clientes Atendidos],
    0
)


12 Precio Promedio

[bookmark: code-block-viewer_Copia_18]Precio Promedio =
AVERAGE(Ventas[PrecioVenta])


13 Costo Promedio

[bookmark: code-block-viewer_Copia_19]Costo Promedio =
AVERAGE(Ventas[CostoUnitario])


Parte 7
Dashboard 1
General
Tarjetas KPI
· Venta Neta 
· Ganancia 
· Clientes Atendidos 
· Productos Vendidos 
· Ticket Promedio 
Gráfico de columnas
Ventas por mes
Gráfico de barras
Ventas por categoría
Gráfico de columnas
Ganancias por sucursal
Gráfico circular
Participación por categoría
Tabla
Sucursal
Ventas
Ganancia
Margen
Segmentadores
· Año 
· Mes 
· Categoría 
· Sucursal 

Dashboard 2
Ventas
Tarjetas
· Total Ventas 
· Venta Neta 
· Cantidad Productos 
· Precio Promedio 
Barras
Top 10 Productos
Columnas
Ventas por sucursal
Líneas
Ventas por mes
Circular
Ventas por marca
Matriz
Categoría
↓
Producto
↓
Ventas
Segmentadores
· Producto 
· Categoría 
· Mes 
· Departamento 

Dashboard 3
Contable
Tarjetas
· Total Costos 
· Ganancia 
· Margen % 
· Costo Promedio 
Barras
Ganancia por producto
Columnas
Ganancia por sucursal
Barras
Costo por categoría
Líneas
Ganancia mensual
Tabla
Producto
Venta
Costo
Ganancia
Margen %
Segmentadores
· Sucursal 
· Categoría 
· Mes 
· Año 

Parte 8
Formato
Aplicar:
· Tema corporativo. 
· Encabezados descriptivos. 
· Colores consistentes. 
· Formato de moneda (Q). 
· Formato de porcentaje. 
· Etiquetas de datos. 
· Alineación adecuada. 
· Bordes y sombras suaves. 
· Orden lógico de visualizaciones. 

Parte 9
Validación
Comprobar que:
· Las relaciones funcionan correctamente. 
· No existen valores nulos. 
· Los segmentadores afectan todas las visualizaciones. 
· Las medidas DAX generan resultados coherentes. 
· El Dashboard General resume correctamente la operación. 
· El Dashboard de Ventas analiza el comportamiento comercial. 
· El Dashboard Contable muestra correctamente costos, ganancias y márgenes. 

Parte 10
Guardar
Guardar el proyecto como:

[bookmark: code-block-viewer_Copia_20]FreshMarket.pbix


Entregables
El estudiante deberá entregar:
· Ventas.csv 
· Productos.xlsx 
· Clientes.csv 
· Sucursales.xlsx 
· FreshMarket.pbix 

Competencias evaluadas
Al finalizar el proyecto, el estudiante será capaz de:
· Identificar los componentes principales de Microsoft Power BI. 
· Crear y administrar proyectos .pbix. 
· Importar datos desde archivos CSV y Excel. 
· Transformar datos mediante Power Query. 
· Corregir tipos de datos y eliminar inconsistencias. 
· Diseñar un modelo de datos tipo estrella con relaciones uno a muchos. 
· Crear una tabla calendario utilizando DAX. 
· Desarrollar medidas DAX para indicadores comerciales y financieros. 
· Construir dashboards interactivos con tarjetas KPI, tablas, matrices, gráficos y segmentadores. 
· Aplicar formato profesional a los reportes. 
· Validar el correcto funcionamiento del modelo y publicar el proyecto en Power BI Service. 
Este ejercicio integra todos los contenidos del Nivel Básico del temario y prepara al estudiante para los niveles Intermedio y Avanzado, al introducir buenas prácticas de modelado, uso de funciones iteradoras (SUMX), manejo seguro de divisiones (DIVIDE) y organización de un modelo de datos orientado al análisis empresarial.







